Helsingborg 2003-09-03

Nedan foljer svar pd fragor vi fatt under den senaste veckan. Frigorna har vi fitt via email och ar
stillda av vara aktiedgare.

Fragorna ar besvarade av VD Roger Blomquist och Ekonomichef Anders Nilsson

1. Nir jag idag ( samma dag som avtalet offentliggjordes ) ringde till TeliaSonera for att
fa en kommentar till avtalet, s& hamnade jag hos na’t som heter Carlsson Wagonlite
Telia resebyra. Dir presenterade jag mig for en resesiljare och frigade om hon kénde
till Netrevelation och Ert avtal med TeliaSonera. Hon kunde direkt redogora for
mojligheterna till Internet/intranit-bokning genom Netrevelations system och kiinde till
bolaget och dess tjéinster.

Hur kommer det sig att en enskild resesiljare hos TeliaSonera, redan frin dag 1
kiinner till de mojligheter som Netsys ger? Ar det en effekt av att avtalet i sig har
foregitts av information till alla led, eller kan det bero pa att Netrevelation nu borjar
att bli si kiinda inom reselogistiken, att kunskap om bolaget ir "var mans egendom"
inom resebranschen?

Svar: Att CWT Travel kénner till oss vél, beror sékerligen en hel del pa att de varit inblandade i
férstudien till avtalet. Vad géller den allmdnna kdnnedomen sa ékar den alltmer.

2. Resesiljaren berittade att de pa entreprenad hade hand om hela
TeliaSonerakoncernens resande, och att si manga som 25 personer var sysselsatta med
bokningar av TeliaSonerapersonalens resor. Detta indikerar att det nya avtalet har helt
andra dimensioner in de tidigare. Hur manga personers resande omfattar avtalet med
TeliaSonera, och vilka belopp kan man vénta sig att dessa resor kommer att omsétta?

Svar: Vi bedémer att avtalet &r vart minst 15-20 MSEK érligen i omséttning fér Netrevelation. Men
eftersom det omfattar ca 12 000 personer och innehaller en heltdckande transportprodukt, kan det
mycket Vél visa sig vara betydligt mer.

3. Ni skriver att avtalet med TeliaSonera har stor betydelse for Er utomlands. Menar Ni
att det dven finns en marknad for denna typ av avtal utanfor Sverige, som
Netrevelation kan operera pa?

Svar: TeliaSonera &r vélkant utanfér Sverige och &r dven internationellt ett bra referensavtal.
Dessutom har TeliaSonera ett internationellt resande, med volymer pa de marknader vi skall in pa, t
ex London, Bryssel etc.

4. Forutsitter detta etablering utomlands rent fysiskt eller kan verksamheten drivas fran
Sverige?
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Svar: Vi kommer att inleda var internationella expansion "hemifran”, s& smaningom, med 6kade
volymer skall vi ha lokal bearbetning och drift.

Vilken betydelse har det redan ingingna avtalet med Worldspan for Netrevelation i ett
internationellt perspektiv? Okar detta mojligheterna att etablera sig i nya liinder och
triffa nya avtal som det med TeliaSonera?

Svar: For att teckna internationella avtal med féretag i klass med TeliaSonera, eller &nnu stérre
féretag, krévs att det finns en distribution av produkterna i de ldnder som omfattas. Det &ar dar
Worldspan kommer in, det ena ger det andra sa att sdga.

Ar det en forutsiittning att en kommande avtalspartner har verksamhet i Sverige, eller
kan Netrevelation bli en spelare pa den riktigt stora arenan och st s.a.s pa egna ben,
med en partner utan koppling till Sverige?

Svar: Kopplingen till Sverige &r inte en forutséttning

Hur paverkar det i sa fall omfattningen av tillgiingliga marknader for Netsys?

Svar: Vi ser en global anvéndning fér vara produkter

Nar kommer TeliaSoneraavtalet att paverka omsittningen och darmed ocksa
rorelseresultatet?

Svar: Konceptet skall successivt tas i drift under hésten 2003, fér att fullt ut kunna bérja anvdndas
under férsta kvartalet 2004.

Hur mycket kommer TeliaSoneraavtalet att addera till omséttningen pa arsbasis da
driftsattningen ér fullt genomford?

Svar: Avtalet bedéms omfatta taxitransporter fér ca 15-20 MSEK pé arsbasis exklusive volymtillvéxt.

Végar Ni Er pa att ha niagon uppfattning om vilken sida om 100 mkr i Arsomsiittning Ni
landar pa for helaret 2003?

Svar: Vi lédmnar inga prognoser om omséttningsutvecklingen. Istéllet kommunicerar vi I6pande genom
bl a vara nyhetsbrev dér vi Ibpande redovisar omséttningsutvecklingen som rullande 12-manader (12
manader bakat i tiden).

Ar det sa att varje nytt avtal direkt leder till en forbéttring av formagan, att na
break-even och vidare till att generera vinst?

Svar: Ja, i det ldngre perspektivet. Efterhand som fler storkundsavtal tecknas kommer ledtiden, fran
nytt avtal till bidrag till resultat och omséttning, att férkortas.

Finns det nagra synergieffekter som positivt paverkar Netrevelations affirer, som 6kar
med varje tillkommande avtal?

Svar: Ja, vi kan inom ramen fér nuvarande kostnadsmassa hantera en betydligt stérre volymer.
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Behovs ytterligare nya avtal, utéover de som redan givits offentlighet at, for att ett
positivt rorelseresultat ska kunna nas?

Svar: Nej

For ett ar sedan meddelade Netrevelation att man bearbetade 2-3 stora presumtiva
avtalspartners. Ar det dessa vi ser nu i avtal med Netrevelation?

Svar: Ja

Ar liiget detsamma fortfarande, d.v.s. att en handfull presumtiva avtalspartners
bearbetas i nuléget, eller stir Ni vid vigs inde med de som redan skrivit avtal?

Svar: Kontakter, diskussioner och férhandlingar pagar hela tiden med presumtiva avtalspartners.
Intresset for vart koncept &r stort och fler avtal kommer att tecknas.

Har Ni varit for nitiska i Er stravan att reducera kostnaderna i verksamheten, till
forman for ett positivt rorelseresultat, eller dr foretaget fortfarande fihigt att i sin
slimmade kostym hantera nya stora avtal?

Svar: Nej, det tycker vi inte. Det har i stora delar varit naturliga steg i 6vergangen fran
utvecklingsfasen till férséljningsfasen for féretaget. Ddremot vérderar vi hela tiden olika alternativ till
att effektivare bedriva verksamheten och &r mana om att anvénda tillgéngliga resurser sa effektivt
som mdjligt. Vi &r enligt var bedémning definitivt fahiga att hantera stora nya avtal.

Jag méste med hiinsyn till all tillgéinglig hittills publicerad information dra slutsatsen,
att Netrevelation under niista ar ( om inte redan under innevarande ar ) kommer att
redovisa ett positivt rorelseresultat/vinst. Finns det i dagsliget nigon séiker indikation,
som otvetydigt visar att jag har fel?

Svar: Vi lédmnar inga prognoser om resultatutvecklingen. Istéllet kommunicerar vi I6pande genom bl a
véra nyhetsbrev dér vi Ibpande redovisar verksamhetens utvecklingen.

Hej, vi gar nu in i dom sista dagarna att teckna pa sig konvertibler i Netrevelation.
For oss sma aktieiigare som ska ga in med sitt kapital vore det skont att veta utifall
stordgarna har / kommer att teckna de overblivna konvertiblerna vilket kommer
sikerligen att 6ka pa konvertiblernas intresse. Vilket kommer att gora oss sma
aktieiigare mycket stolta som delaktiga agare.

Svar: Vi har informerat om att &gare motsvarande ca 40% av antalet aktier stéllt sig positiva till
konvertibelerbjudandet. VD och huvudégaren Roger Blomquist kommer att teckna sa mycket han
méktar med - vilket &r konvertibler fér 1 200 000 SEK. Resterande av hans teckningsrétter har
erbjudits personalen, av vilka ett flertal har tecknat.



